Вопросы для проведения зачета по

«Теории и практике аргументации»
1. Понятие коммуникации. Основные элементы коммуникационного процесса.

2. Типы и виды коммуникации.

3. Сферы коммуникации. Понятие правовой коммуникации.

4. Знаковые системы, их виды.

6. Взаимосвязь рационального и эмоционального компонента в общении. 

7. Понятие эмпатии. Способы повышения эмпативной способности.

8. Основные этапы формирования теории и практики аргументации.

9. Предмет теории аргументации, ее взаимосвязь с другими науками.

10.Понятие аргументации, ее структура. Аргументация и доказательство. 

11. Способы доказательства: прямое и косвенное.

12. Критика как логическая операция, ее виды.

13. Основные способы опровержения.

14. Правила и ошибки в доказательстве и опровержении.

15. Типы, виды и уровни сложности аргументации.

16. Позиция субъекта аргументации, ее базовый состав.

17. Ценности как основа позиции субъекта аргументации.

18. Убеждения как компонент точки зрения. Распознавание и корректировка убеждений.

19. Понятие приема влияния в аргументации. Корректные и некорректные приемы. 

20. Приемы языкового влияния.

21. Тактические приемы влияния.

22. Психологические приемы влияния. 

23. Невербальные приемы влияния. Составляющие невербальной коммуникации.

24. Значение аргументации для правовой коммуникации. 

25. Вопросно-ответная ситуация. Виды вопросов и ответов. 

26. Понятие спора, его разновидности. 

27. Полемика, ее типы и виды. 

28. Дискуссия  и ее особенности.

28. Общие правила, методы и приемы ведения полемики. 

29. Стратегия и тактика познавательной полемики.

30. Стратегия и тактика деловой полемики.

31. Стратегия и тактика игровой полемики.

32. Понятие паралогизма, софизма и парадокса, их роль в  аргументации. 

33. Роль полемики в юридической деятельности.

